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FARMERS GRAIN EXPORT
www.fge.fi

Vientiada tuottajaldhtoisesti

Export fran ett producentdrivet perspektiv
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TAVOITTEET JA TYOPAKETIT

* Tavoltteena
* Etsia viljelijodiden ja viljelijavetoisten toimijoiden valille
vientiyhteistydmalleja
* Kartoittaa vientimahdollisuuksia
* Parantaa viljelijodiden markkinaosaamista

* Tyopaketit

. Vientikysyntakartoitus

. Logistiikkaselvitys

. Tapaa viljanvieja —tapahtumat

. Vertailututkimus eurooppalaisista malleista
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. Markkinointi- ja viestinta




Tapaa vilﬁanviejé —tilaisuudet: Tavataan muita
viljelijdita, viljanviejia ja tietoa
vientimahdollisuuksista.

v Inkoo 4.6. Farmers Grain Export-odlartridff i Ingd hamn

v Naantali 22.10. Tapaa viljanviejid - Viennilld parempaa
hintaa

v Huittinen 13.11. Kuivurista Eurooppaan -Viljan
suoratoimitusten mahdollisuudet

v Siuntio 28.11. Bittre pris via spannmdlsexport

v Loviisa 4.12. Tapaa viljanviejd — Viennilld parempaa
hintaa

v Rauma 29.1. Tapaa viljanviejd - Viennilld parempaa
hintaa

v Salo 5.2. Kuivurista Eurooppaan — Viljan
suoratoimitusten mahdollisuudet

v Mintsdld. 19.3.
v Kouvola 26.3.

v Girdskulla 29.11.2019. Lisdtuloja viennistd ja
erikoiskasveista.




Tavoite: selvittaa muiden maiden toa

ulkomaisia ja kotimaisia malleja.
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Logistiikkaselvitys

* Tavoite: Kannattavien vientikanavien selvittaminen ja vienti-
logistiikkaketjun avaaminen. Eri logistiikkavaihtoehtojen
kustannusten selvittaminen.Valmistuu Q4 2019.

* Case konttivienti: Konttiviennin etuna joustavuus,
erityistarpeita vaativille markkinoille, jaljitettavyys,
puhtaus,ei vdlivarastointia/valikasia. Pieni pddomatarve.
Rahdillisesti haasteellinen lahimarkkinoilla.

Merikontti
Merikontti (100 km) (Rauman satama) Konttijuna (Kiina)

Kuljetus/lastaus/satamamaksu 20 26 20
Konttisakit, raudat 6 6
Analyysit 5 5 5
Vakuutus, docs 3 3 3
Rahti 40-80 40-80 130-150

YHT 74-114 €/tn 74-114 €/tn 166-186 €/tn




Vientikysyntakartoitus

* Tavoite: 1loytaa potentiliaalisia lisdaarvomarkkinoita ja asiakkaita,
joiden kanssa mahdollista rakentaa kumppanuutta. Selvittaa
vientikysynta eri viljalajeilla (maarat, laadut, tolmituserat,
toimitusaika) .

* Kaura on suurin vientivilja ja nykymarkkinoilta voidaan saada lisaarvoa
korkealaatuisesta kaurasta Ja sen erikoislaaduista.
* Vaatii ennakkokauppoja (sopimusviljelya)
* sitoutumista jJa paaomaa, koska myllarit eivat halua itselleen
vientilogistiikkaa

* Tavattu eurooppalaisia myllareita ja muita viljan loppukayttajia.
Markkinat avattu toimittamalla 3 eri kauramyllylle koe-eria
viljakonteilla.

* Myllyilla kiinnostusta i1sompilin maariin
ja sopimustuotantoon 2020 ->



JOHTOPAATOKSET

* Viljelijavetoisen viennin pullonkaulat:

Viljelijat eivat ole halukkaita sitoutumaan ja tekemaan sopimuksia ennakkoon ->
viejat eivat voili tehda etukateiskauppoja jJa saada sita kautta parempaa hintaa.

Vienti koetaan viimeiseksi vaihtoehdoksi (ylijaama). Hinta koetaan huonoksi.

Suurten erien kasaaminen viljelijavetoisesti osoittautunut vaikeaksi -> ei valmiita
sitoutumaan, toimittamaan. Isojen erien vienti vaatii paljon paaomaa.

Pitkakestoisten kauppasuhteiden luominen ja vientiosaamisen kartuttaminen ->
Viljakauppa perustuu luottamukseen ja henkilodokohtaisiin suhteisiin. Sita ei luoda
sahkdépostilla tai puhelimella, vaan tarvitaan jalkautumista ja pitkajanteista tyota.

* Viljelijavetoisen viennin mahdollisuudet:

Jaljitettavyys, lapinakyvyys ja joustavuus asiakkaan tarpeiden mukaan.

Kannattavaa lisadaarvomarkkinoilla, mutta laadunvarmistuksesta huolehdittava.
Luottamuksen voi menettaa wvain kerran.

Erikoistuminen: lisaarvoa korkealaatuisesta kaurasta (hlp yli 60) ja
erikoislaaduista (puhdaskaura, lajikepuhdas, jaamavapaa, luomukaura).




JOHTOPAATOKSET

* Laivakaupat (3000 tn, 5000 tn) ladhimarkkinoille mahdollisia, mutta laaturiskin
hallitsemiseksi enimmakseen rehuviljoilla.

* Ei lisaarvoa
* Kate pienempi ja paaoman tarve suuri
* Markkinavaikutus merkittava

* Pienempien maarien vienti mahdollista lahimarkkinoille erikoiserilla, mutta
erikoismarkkinat rajalliset.

* Viljelijavetoisen viennin kilpailuedut voidaan hyodédyntaa taysin.
* Paaoman tarve pienempi
* Kiinaan konttivienti edelleen suuri mahdollisuus (1000 — 100 000 tn)
* Markkinat voidaan avata pilenemmilla koe-erilla. Vakiinnuttaa kauppasuhde ja

aloittaa sopimustuotanto sitoutuneiden ammattiviljelijoiden kanssa, jonka
jalkeen isompien erien vienti mahdollista aloittaa.

* Loydettava vientiin sitoutumishalukkaat viljelijat ja markkinolnnin osaajat
—-> jarjestettava vientikoulutusta yhteistydssa neuvonnan ja tutkimuksen kanssa




FARMERS GRAIN EXPORT
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mailto:jukka.peltola@farmxport.fi
http://www.fge.fi/

